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Résultats du 1er semestre 2019

Chiffre d’affaires en hausse de +4,5%, tiré par une croissance organique de +3,0%
Succes de la mise en place des hausses de prix en lien avec l'inflation
Marge d’EBITDA en ligne avec la séquence annuelle attendue
Confirmation des objectifs 2019

Performance financiére tres satisfaisante
e Chiffre d'affaires de 1 603,7m€, en hausse de +5,1% hors effet de change
e +3,0% de croissance organique avec un trés bon 2éme trimestre a +3,5%
¢ Marge d'EBITDA en légére baisse de -20pb (excluant I'impact IFRS 16), en ligne avec la
séquence annuelle attendue
e Résultat net courant en hausse de +8,1% & 103,7mé€ (excluant I'impact IFRS 16)

Elis poursvit sa dynamique commerciale et démontre sa capacité a faire face a un contexte
inflationniste fort
e Trés bon niveau d'activité en France, Europe du Sud, Amérique latine et Scandinavie &
Europe de I'Est
e Hausses de prix satisfaisantes dans les pays sujets & une forte inflation de leur base de coUts
e Décalage entre la hausse des coUts et la mise en place des hausses de prix, entrainant
une légeére baisse de marge dans certaines géographies
e Poursuite de I'amélioration du taux de rétention dans le segment du Vétement
professionnel au Royaume-Uni

Amélioration du profil de la dette du Groupe
¢ Nouvelle émission obligataire de 500m€ & 1,75% (échéance 2024) et Placement Privé
Américain de 300m€ a 2,70% (échéance 2029)
e Co0f moyen de la dette du Groupe désormais inférieur & 2% et maturités étendues

Confirmation des objectifs 2019
e Croissance organique du Groupe d'environ +3,0%
¢ Marge d'EBITDA du Groupe comprise entre 31,2% et 31,6%, excluant I'impact IFRS 16
e Finalisation du plan d'investissements de Berendsen : investissements de I'ordre de 20% du
chiffre d'affaires en 2019 puis retour & c. 18% dés 2020
e Ratio Dette nette / EBITDA (excluant I'impact IFRS 16) attendu & 3,3x au 31 décembre 2019

Elis SA

Siege social : 5, boulevard Louis Loucheur — 92210 Saint-Cloud - France - Téléphone : +33 (0) 1 75 49 94 00
www.corporate-elis.com

Société anonyme a directoire et conseil de surveillance

Capital de 220 725 799 euros — RCS : 499 668 440 Nanterre


http://www.corporate-elis.com/
http://www.corporate-elis.com/

Saint-Cloud, le 24 juillet 2019 - Elis, un prestataire multi-services international, qui fournit des solutions de
location-entretien d'articles textiles, d'hygiene et de bien-étre dans 28 pays en Europe et en Amérique
latine, publie ce jour ses résultats pour le premier semestre 2019. Les comptes ont été arrétés par le
Directoire et examinés ce jour par le Conseil de Surveillance. lls ont par ailleurs fait I'objet d'un examen
limité par les commissaires aux comptes.

En commentant les résultats, Xavier Martiré, Président du directoire d’Elis, a déclaré :

« Les résultats du 1¢r semestre 2019 sont tres satisfaisants. Dans un contexte de forte inflation de sa base
de codlts, Elis démontre sa capacité a augmenter les prix tout en maintenant une forte activité
commerciale et la croissance organique ressort a +3,0% sur le semestre. La marge est en repli de
-20 points de base ; cette légére baisse, attribuable au décalage entre la hausse des coUts constatée
depuis janvier et la mise en place de nos augmentations de prix aqu fur et @ mesure du semestre,
s'inversera sur la 2éme partie de I’année.

Nous avons entamé en 2019 la phase finale du plan d’'investissements relatif a Berendsen ; comme
attendu, les investissements totaux s'éleveront cette année & 20% du chiffre d’affaires puis retrouveront
en 2020 un niveau de I'ordre de 18%. Par ailleurs, le refinancement de I’émission obligataire de 800 millions
d’euros & échéance 2022, annoncé en avril 2019, a permis au groupe d'allonger la maturité moyenne
de son endettement, de lisser ses échéances et d'abaisser son colt moyen de la dette. Ainsi, la
génération de ftrésorerie d'Elis, qui s'améliorera déja en 2019, connaitra en 2020 une accélération
significative.

Les bons résultats du 1er semestre nous permettent de confirmer nos objectifs annuels 2019 : nous
anticipons une croissance organique du chiffre d’affaires du Groupe de I'ordre de +3,0% et une marge
d’'EBITDA comprise entre 31,2% et 31,6%. »

Commentaires liminaires liés aux options comptables retenues et aux normes IFRS

1. Impact de la 1% application de la norme IFRS 16

L'application de la norme IFRS16 a un impact sur différents agrégats du Groupe, comme le résume le
tableau ci-dessous :

En millions d’euros $12019
EBITDA +32,2
Dotations aux amortissements, nettes de la quote-part de subvention virée au compte de résultat (30.4)
EBIT +1,9
Résultat financier (4.6)
Résultat net (2,0)

Les commentaires de ce communiqué relatifs & I'évolution de la marge d’EBITDA entre le 1¢r semestre
2019 et le T1er semestre 2018 sont sur une base 2019 excluant I'impact positif lié a I'application de la
norme.

2. Refraitement du compte de résultat au 30 juin 2018

Le tableau ci-dessous présente les ajustements liés aux regroupements d’'entreprises antérieurs, par
rapport au compte de résultat au 30 juin 2018 précédemment publié :

En millions d’euros S$12018 $12018
., IFRS3 "
publie retfraité
Chiffre d'affaires 1533,9 - 1533,9
EBITDA 4691 - 4691
EBIT 192,9 (1.3) 191,6
Résultat opérationnel courant 182,5 (1,3) 181,2
Dotation aux om’or’rissem'enfs des incorporels reconnus dans un (30.9) (29.9) (60.9)
regroupement d'entreprises
Aufres produits et charges opérationnels (non courant) (41,6) - (41,6)
Résultat opérationnel 110,0 (31,2 78,8
Résultat financier (58,2) - (58,2)
Charge d'impdot (23.4) 6.8 (16.6)
Résultat net 28,4 (24,4) 4,0
Résultat net consolidé 27,5 (24,4) 3,1




3. Processus de vente de I'activité Clinical Solutions

AU premier semestre 2018, le Groupe a initié un processus de vente pour son activité Clinical Solutions
(présente uniguement au Royaume-Uni) dont une des deux divisions a été cédée en juillet 2019. Les
chiffres présentés dans ce communiqué excluent donc I'intégralité de I'activité Clinical Solutions en
2019 et 2018, qui est reclassée en « activités abandonnées ».

Chiffre d’affaires

En millions d’euros 2019 2018 Var.
T T2 S1 T T2 S1 T T2 S1
France 246,9 2720 5189 | 242,1 263,8 505,9 +2,0% +3,1% +2,6%
Europe centrale 177,3 180,6 3579 | 1608 167.,9 328,7 | +10,2% +7,6% +8,9%
Scandinavie & Eur. de I'Est  124,9  124,8 2498 | 121,3 119,5 240,8 +3,0% +4,5% +3.7%
Royaume-Uni & Irlande 94,3 100,7 195,0 94,6 1020 196,6 -0,4% -1.2% -0,8%
Europe du Sud 64,3 77,8 142,0 57.8 69,2 126,9 | +11,3% +124% +11,9%
Amérique latine 63,4 66,1 129.5 63,5 62,0 125,5 -01% +6,5% +3,2%
Autres 5,7 5,0 10,6 4,7 4,9 9.6 | +21,5% +1,1% +11,0%
Total 776,7 827,0 1603,7 | 744,7 789,2 15339 +4,3% +48%  +4,5%
« Autres » inclut les Entités Manufacturieres et les Holdings.
Les pourcentages de variation sont calculés sur la base des valeurs exactes.
Croissance organique du chiffre d'affaires
Croissance Croissance Croissance
organique T1 organique T2 organique S1
France +2,0% +3,1% +2,6%
Europe centrale +1,3% +3,1% +2,2%
Scandinavie & Europe de I'Est +3,6% +4,1% +3,9%
Royaume-Uni & Irlande -1,5% -1,4% -1,4%
Europe du Sud +7.0% +7.8% +7,4%
Amérique latine +4,7% +8,0% +6,4%
Autres +20,9% +1,0% +10,7%
Total +2,4% +3,5% +3,07%
« Autres » inclut les Entités Manufacturieres et les Holdings.
Les pourcentages de variation sont calculés sur la base des valeurs exactes.
EBITDA
En millions d’euros S12019 S12019 S12018 Variation
publié (hors impact (hors impact
IFRS 16) IFRS 16)
France 188,6 176,6 1711 +3,2%
En % du chiffre d'affaires 36,3% 34,0% 33,8% +20pb
Europe centrale 108,0 102,2 98,7 +3,5%
En % du chiffre d'affaires 30,0% 28,4% 29,9% -150pb
Scandinavie & Europe de I'Est 94,6 89,6 87,6 +2,3%
En % du chiffre d'affaires 37,9% 35,9% 36,4% -50pb
Royaume-Uni & Irlande 54,9 50,0 52,9 -5,5%
En % du chiffre d'affaires 28,0% 25,5% 26,8% -130pb
Europe du Sud 38,9 36,6 32,5 +12,6%
En % du chiffre d’affaires 27,4% 25,7% 25,6% +10pb
Amérique latine 38,3 36,3 32,2 +12,7%
En % du chiffre d’affaires 29,6% 28,0% 25,6% +240pb
Autres (4,3) (4,5) (6.0) -24,0%
Total 519,0 486,8 469,1 +3,8%
En % du chiffre d’affaires 32,4% 30,4% 30,6% -20pb

« Autres » inclut les Entités Manufacturieres et les Holdings.
Les taux de marge et les variations sont calculés sur la base des valeurs exactes.



France

Au 1€ semestre, la croissance du chiffre d’affaires est de +2,6% en France (exclusivement organique).
L'activité est bien orientée dans tous nos marchés et la dynamique de prix est bonne.

La marge d'EBITDA est en augmentation de +20pb, & 34,0%, en lien avec des gains opérationnels et notre
discipline tarifaire.

Europe centrale

Au 1¢"semestre, I'Europe centrale est en croissance organique de +2,2%. La dynamique commerciale est
bonne aux Pays-Bas, en Pologne, en République tchéque, en Slovaquie et en Hongrie. En Alemagne, la
croissance organique du chiffre d'affaire est stable, avec un segment du Vétement professionnel bien
orienté, malgré certains signes de ralentissement de I'économie allemande.

La marge d'EBITDA est de 28,4%, en baisse de -150pb. Cette baisse est imputable & I' Alemagne ou le
faible taux de chémage du pays entraine une inflation des salaires. La fragmentation du marché et la
présence de nombreux petits acteurs régionaux en Linge plat rendent difficile la mise en place de
hausses de prix pour compenser cette inflation ; la consolidation progressive du marché menée par Elis
devrait contribuer & améliorer sa capacité & augmenter les prix.

Scandinavie & Europe de I'Est

Au 1er semestre, la dynamique commerciale est frés bonne dans la région. La croissance organique du
chiffre d'affaires est de +3,9%. Cette bonne performance s'explique notamment par la dynamique
enregistrée en Suede, en Norvége et aux pays baltes, avec dans certains cas, une croissance organique
a deux chiffres.

La marge d'EBITDA de la région est de 35,9%, en diminution de -50pb. Cette Iégére baisse est liée, d'une
part, au renforcement de certaines équipes marketing et commerciales dans cette zone tres profitable
pour le Groupe et, d'autre part, & I'évolution défavorable du mix pays, les pays & plus forte croissance
ayant pour le moment une marge inférieure a celle de la zone.

Royaume-Uni & Irlande

Au ler semestre, la croissance organique est en baisse de -1,4%. Tous les indicateurs opérationnels
reviennent progressivement a des niveaux saftisfaisants. Toutefois les hausses de prix négociées dans
I'Hotellerie ne parviennent pas d compenser intégralement les pertes de clients enregistrées en Vétement
professionnel, et ce malgré une amélioration notable du taux de rétention sur le semestre.

La marge d'EBITDA ressort & 25,5% en baisse de -130pb. Cette diminution traduit I'évolution négative du
mix produit au Royaume-Uni dans la mesure ou le Vétement professionnel y est aujourd'hui plus rentable
que I'Hobtellerie-restauration.

Europe du Sud

Au 1¢" semestre, la croissance du chiffre d'affaires est de +11,9% (dont +7,4% de croissance organique).
Cette excellente performance s'explique par la frés bonne dynamique commerciale enregistrée en
Espagne et au Portugal dans le segment du Vétement professionnel, ou de nombreux nouveaux contrats
ont été signés, et par le succeés de la mise en place des hausses de prix tout au long du semestre,
principalement en Espagne. On observe également une reprise du secteur de I'hbtellerie en Catalogne
aprés une année 2018 difficile.

La marge d'EBITDA de la région est amélioration de +10pb & 25,7%. Ceci refléte le dynamisme de la
croissance du chiffre d'affaire et la poursuite des améliorations de productivité.

Amérique latine

Au Ter semestre, la croissance organique du chiffre d'affaires est de +6,4%, firée par un développement
commercial frés satisfaisant. Le change a un impact de -4,8% sur le semestre.

La marge d'EBITDA est en hausse de +240pb & 28,0%. Cette augmentation est liée aux progres
opérationnels réalisés sur la période.



De I'EBITDA au résultat net

En millions d’euros $12019 Dont S12018 Variation
publié IFRS 16 refraité

EBITDA 519,0 +32,2 4691 +10,6%
En % du chiffre d'affaires 32,4%  +200pb 30,6% +180pb
EBIT 205,5 +1,9 191,86 +7,3%
En % du chiffre d’affaires 12,8% +10pb 12,5% +30pb
Résultat opérationnel courant 200,1 181,2 +10,4%
Dotation aux amortissements des incorporels reconnus dans un

\ . (42,1) (60.9)
regroupement d'entreprises
Autres produits et charges opérationnels (non courant) 0.3 (41,6)
Résultat opérationnel 158,3 78,8 +100,9%
Résultat financier (73.4) (4,6) (58.2)
Charge d'impot (24,7) +0,8 (16,6)
Résultat net 60,3 (2,0) 4,0 n/a
Résultat net consolidé 61,3 (2.0) 3.1 n/a
Résultat net courant* 101,7 (2,0) 95,9 +6,1%

Les taux de marge sont calculés sur la base des valeurs exactes
*Un tableau de passage entre résultat net et résultat net courant est présenté dans la partie « Du résultat net au résultat net courant » de ce communiqué.

EBIT

En pourcentage du chiffre d'affaires, I'EBIT publié est en hausse de +30pb au 1¢ semestre et de +20pb
en excluant I'impact IFRS 16.

Résultat opérationnel
Les principaux éléments entre I'EBIT et le résultat opérationnel sont :

e Lescharges sur plans d'actions gratuites correspondent au traitement comptable prévu par la norme
IFRS 2. Elles sont en diminution de 4,8m€ au 1¢r semestre 2019 comparé au 1er semestre 2018.

e Ladotation aux amortissements des incorporels reconnus dans un regroupement d'entreprises releve
principalement de I'allocation du goodwill de Berendsen. La baisse s'explique par la fin de
I'amortissement des relations clientéles reconnues en 2007.

e Lesautres produits et charges opérationnels (non-courant) correspondent principalement (i) aux frais
connexes aux dcquisitions de la période (c. 3mé€), (i) aux colts de restructuration (c. 7m€),
(i) compensés par des reprises de provisions pour litiges, principalement au Royaume-Uni (c. 1Tm&€).

Résultat financier

Le résultat financier diminue de -15,2m€ par rapport au 1¢ semestre 2018. Cette diminution s'explique
principalement par (i) des frais exceptionnels liés au refinancement de I'EMTN maturité 2024 (c. 9m€),
(i) des charges d'intéréts sur passifs locatifs qui apparaissent en 2019 & la suite de la premiere application
d’'IFRS 16 (c. S5mé€) et (iii) la variation de juste valeur des swaps de taux (c. 7m€), en lien avec la baisse des
taux d'intérét observée sur les marchés.

Résultat net

Le résultat net ressort & 60,3m€ au 1¢ semestre, en forte augmentation par rapport au chiffre 2018 retraité.
Cette augmentation est liée & celle du résultat opérationnel courant, ainsi qu'd la diminution des frais de
restructuration.



Du résultat net au résultat net courant

En millions d’euros $12019 S12018
publié retraité
Résultat net 60,3 4,0
Dotation aux amortissements des incorporels reconnus dans un regroupement 33.9 44,4
d'entreprises (nette de I'effet impot)
Charge IFRS 2 (nette de I'effet impbt) 4,4 8,4
Amortissement accéléré des colts du crédit-relais (net de I'effet impdt) 1.3 2,6
CoUts de refinancement EMIN (nefs de I'effet impot) 4,7 -
Charges et produits opérationnels non courants (2.9) 36,5
dont reprises de provisions pour litiges (10,8) -
dont frais de restructuration liés a I'acquisition de Berendsen (nets de I'effet impdt) 3,3 8,6
dont autres frais de restructuration (nets de I'effet impot) 2,0 SIS
dont frais connexes aux acquisitions (nets de I'effet impot) 2,2 22,5
dont autres (nets de I'effet impbt) 0,3 2,1
Résultat net courant 101,7 95,9
Impact IFRS 16 sur le résultat net du 1er semestre 2019 (2,0) -
Résultat net courant hors IFRS 16 103,7 95,9

Hors IFRS 16, le résultat net courant ressort & 103,7m€ au 1er semestre, en augmentation de +8,1% par
rapport au 1€ semestre 2018.

Tableau de flux de trésorerie

En millions d'euros H1 2019 H1 2018
publié retraité
EBITDA 519,0 4691
Eléments exceptionnels (2.1) (23.2)
Frais d’acquisitions (2,7) (2,0)
Variation de provisions 1.4 (3.7)
quQCJie d’autofinancement avant coit de I'endettement financier net 508.6 4402
et impot
Investissements nets (329.5) (294.1)
Variation du besoin en fonds de roulement (53.2) (57.1)
Intéréts financiers nets versés (63,4) (30,3)
Impots versés (46,5) (26,1)
Free cash-flow 16,0 32,6
Paiement des passifs locatifs - principal (IFRS 16) (35,5) -
Acquisitions de filiales et autres frais liés (77.3) (23.0)
Dividendes, augmentation de capital et actions propres (80,9) (80,5)
Autres 6,0 12,1
Variation de la dette nette (171,7) (128,8)
Dette nette fin de période 35294 34154
Investissements

Au e semestre, les investissements (hors acquisitions de filiales) du Groupe ressortent a 20,1% du chiffre
d'affaires (incluant Clinical Solutions). Le Groupe confirme son objectif d'investissements pour I'année
2019 de I'ordre de 20% du chiffre d'affaires.

Variation du besoin en fonds de roulement

Au 1¢ semestre, la variation du besoin de fonds de roulement opérationnel est de -53,2m€ (confre
-57.1m€ au 1¢ semestre 2018).

Intéréts financiers nets versés

Au 1er semestre 2019, les intéréts financiers nets versés sont de -63,4m€ contre -30,3m€ au 1¢" semestre
2018. Cette augmentation s'explique par (i) la faible base au 1¢r semestre 2018, le paiement du coupon
de I'obligation EMTN (maturités 2023 & 2026) au titre de I'année 2018 ayant été réalisé a partir du
deuxieme semestre 2018, (i) le paiement d'une indemnité de rupture anticipée de é6m€ dans le cadre
du refinancement de I'obligation 800m€ échéance 2022 et par (iii) la charge d'intéréts sur passifs locatifs
et locations-financements d’'environ 5m&.



Free cash-flow

Le free cash-flow ressort & 16,0mé€, en baisse par rapport au 1¢r semestre 2018. Cette diminution est liée a
I'augmentation des intéréts financiers nets versés (la base 2018 étant artificiellement basse) et le rythme
de versement de I'impot qui est désormais normatif.

Distribution au titre de I'exercice 2018

L' Assemblée Générale des actionnaires qui s'est tenue le 23 mai 2019 a approuvé la distribution de 0,37€
par action au titre de I'exercice 2018. Cette distribution a été effectuée le 29 mai 2019 pour un montant
fotal de 81,3m&.

Endettement financier net

La dette nette du Groupe au 30 juin 2019 est de 3 529,4mé€ contre 3 357,7€ au 31 décembre 2018. Le levier
d'endettement calculé pour les besoins des covenants bancaires (Dette nette ajustée / EBITDA pro forma
des acquisitions finalisées au cours des 12 derniers mois et apres synergies) s'éléve a 3,48 fois.

Définitions financiéres

e Lacroissance organigue du chiffre d'affaires (produits de I'activité ordinaire) du Groupe est calculée
en excluant (i) les effets des changements de périmétre de consolidation des « acquisitions
importantes » et des « cessions importantes » (telles que définies dans le Document de Base) réalisées
pendant chacune des périodes comparées ainsi que (i) I'effet de la variation des taux de change.

L'EBITDA est défini comme I'EBIT, avant dotations aux amortissements nets de la quote-part de
subvention virée au compte de résultat.

e Le taux de marge est défini comme I'EBITDA divisé par le chiffre d'affaires.

e L'EBIT est défini comme le bénéfice net (ou la perte nette) avant résultat financier, charge d'impot,
quote-part dans le résultat des entreprises comptabilisées selon la méthode de la mise en
équivalence, amortissement des incorporels reconnus dans un regroupement d'entreprises, pertes
de valeur sur écarts d'acquisition, autres produits et charges opérationnels, frais financiers divers
(services bancaires comptabilisés dans le résultat opérationnel) et charges IFRS 2 (paiements fondés
sur des actions).

e Le Free cash-flow courant est défini comme I'EBITDA moins ces éléments non-cash et diminué de la
variation de besoin en fonds de roulement (retraitée des éléments exceptionnels), des achats de
linge, des investissements industriels (nets des cessions), de I'impdt payé et des intéréts financiers
payés.

e La notion d'Endettement net financier ajusté utilisée par le Groupe est constituée de la somme des
dettes financiéres non courantes, des dettes financiéres courantes et de la trésorerie et équivalents
de frésorerie ajustée des frais d'émission d’emprunts capitalisés restants & amortir selon la méthode
du taux d'intérét effectif, et du compte courant bloqué de participation.

Répartition géographigue

e France

e Europe centrale : Alemagne, Pays-Bas, Suisse, Pologne, Belgique, Autriche, République tchéque,
Hongrie, Slovaquie, Luxembourg

e Scandinavie & Europe de I'Est : Suede, Danemark, Norvége, Finlande, Lettonie, Estonie, Lituanie,
Russie

e Royaume-Uni & Ilande

Europe du Sud : Espagne & Andorre, Portugal, Italie

e Amérique latine : Brésil, Chili, Colombie



Conférence téléphonique / webcast analystes & investisseurs (en anglais)

Intervenants :

Xavier Martiré, Président du Directoire
Louis Guyoft, Directeur Administratif et Financier

Date :

Mercredi 24 juillet 2019
18h00, heure de Paris

Présentation :

Une présentation sera mise en ligne & 17h45, heure de Paris, sur le site corporate d'Elis :
http://www.corporate-elis.com/relations-investisseurs

Lien webcast (valable pour le direct et pour le replay) :
https://edge.media-server.com/mmc/p/rwxtwhgq
La re-visualisation du webcast sera disponible pendant une période d'un an aprées I'événement.

Numeéros a composer pour suivre la conférence téléphonique en direct

Depuis la France : +33 (0) 1 76 7007 94
Depuis le Royaume Uni : +44 (0)207 192 8000
Depuis les Etats-Unis : +1 (866) -966-1396
Code : 7659437

Codes pour réécouter la conférence téléphonique

Depuis la France : +33 (0) 1 70 9503 48
Depuis le Royaume Uni : +44 (0) 333 300 9785
Depuis les Etats-Unis : +1 (866) -331-1332
Code pour le replay : 7659437

La réécoute de la conférence téléphonique sera disponible pendant une période d'une semaine apres
I'événement.

Déclarations de nature prévisionnelle

Ce document peut contenir des éléments relatifs aux perspectives du groupe Elis. Ces perspectives sont
fondées sur des données, des hypothéses et des estimations considérées comme raisonnables par le
groupe Elis & la date du présent document. Ces données et hypothéses sont susceptibles d'évoluer ou
d'étre modifiées en raison des incertitudes liées notamment & I'environnement économique, financier,
concurrentiel, réglementaire et fiscal ou en fonction d'autres facteurs dont le groupe Elis n’aurait pas eu
connaissance d la date du présent document. En outre, la matérialisation de certains risques décrits au
chapitre 2 « Facteurs de risques & procédures de contréle, politique d’assurance, plan de vigilance » du
Document de Référence pourrait avoir un impact sur les activités, la situation financiere, les résultats ou
les perspectives du groupe Elis et donc créer une différence entre les chiffres réels et ceux indiqués par
les perspectives présentées dans ce document ou pouvant étre déduits de ces perspectives. Par ailleurs,
la réalisation des perspectives suppose le succés de la stratégie du groupe Elis. Le groupe Elis ne prend
donc aucun engagement ni ne donne aucune garantie quant a la réalisation des perspectives pouvant
figurer dans ce document.

Prochdaines informations

Chiffre d'affaires du 3eme trimestre 2019 : 24 octobre 2019 (apres bourse)

Contacts
Nicolas Buron, Directeur des Relations Investisseurs - Tél : + 33 (0)1 75 49 98 30 - nicolas.buron@elis.com
Audrey Bourgeois, Relations Investisseurs - Tél : + 33 (0)1 75 49 96 25 - audrey.bourgeois@elis.com
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Annexes

Compte de résultat consolidé de la période

30/06/2019 30/06/2018
En millions d'euros retfraité
PRODUITS DE L'ACTIVITE ORDINAIRE 1 603,7 1 533,9
Co0t du linge, des appareils et des autres consommables (258.4) (255.,7)
CoUts de traitement (611,2) (573.3)
CoUts de distribution (264,7) (254,6)
Marge brute 469.,4 450,4
Frais de vente, généraux et administratifs (267.9) (265.9)
Corrections de valeur pour pertes sur créances clients et autres créances (1,3) (3,3)
Résultat opérationnel avant autres produits et charges et avant dotations aux 200.1 181 2
amortissements des incorporels reconnus dans un regroupement d'entreprises ‘ !
Dotations aux amortissements des incorporels reconnus dans un regroupement 21 60.9
d'entreprises (42.1) (60.9)
Pertes de valeur sur écarts d'acquisition - -
Autres produits et charges opérationnels 0.3 (41,6)
RESULTAT OPERATIONNEL 158,3 78,8
RESULTAT FINANCIER NET (73,4) (58,2)
Résultat avant impot 84,9 20,6
Charge d'impbt (24,7) (16,6)
Quote-part dans le résultat des entreprises comptabilisées selon la méthode de la mise ) )
en équivalence
Résultat des activités poursuivies 60,3 4,0
Résultat des activités abandonnées, net d'impot 1,0 (0,9)
RESULTAT NET 61,3 3.1
Attribuables aux :
- actionnaires de la société méere 61,5 3.2
- participations ne donnant pas le contrdle (0,2) (0.2)
Résultat par action (en euros) :
- de base, revenant aux actionnaires de la société mere €0,28 €0,01
- dilué, revenant aux actionnaires de la société mere €0,28 €0,01
Résultat par action des activités poursuivies (en euros) :
- de base, revenant aux actionnaires de la société méere €0,27 €0,02
- dilué, revenant aux actionnaires de la société mere €0,27 €0,02




Bilan consolidé

Actif

31/12/2018
En millions d'euros refraité
Ecarts d'acquisition 37756 3745,5
Immobilisations incorporelles 892,4 925,2
Actifs comptabilisés au titre du droit d'utilisation 370,8 -
Immobilisations corporelles 1946,9 1906,3
Participations comptabilisées selon la méthode de la mise en équivalence = -
Autres participations 0,2 0,2
Autres actifs non courants 74,3 67,7
Actifs d'imp6t différé 59,4 56,4
Actifs liés aux avantages au personnel 26,2 17,5
TOTAL DES ACTIFS NON COURANTS 7 145,9 67188
Stocks 135,2 120,2
Actifs sur confrats 34,9 31,7
Clients et autres débiteurs 706,7 6499
Actifs d'impot exigibles 30,2 10,4
Autres actifs 24,2 26,0
Trésorerie et équivalents de trésorerie 108.6 197.0
Actifs détenus en vue de la vente 50,0 41,7
TOTAL DES ACTIFS COURANTS 1089,7 10770
TOTAL ACTIF 8 235,6 77958

Passif

- 31/12/2018
En millions d'euros 30/06/2019 retraité
Capital émis 220,7 2199
Primes liées au capital 2 646,4 2 943,9
Réserves sur actions propres (11.4) (11.4)
Auftres réserves 0.7 0.7
Résultats accumulés non distribués 211,8 (77.7)
Autres composantes des capitaux propres (215.,9) (208,7)
CAPITAUX PROPRES - PART DU GROUPE 28524 2866,8
PARTICIPATIONS NE DONNANT PAS LE CONTROLE 0,7 1,4
CAPITAUX PROPRES 2 853,1 2 868,2
Provisions 80,4 92,4
Passifs liés aux avantages au personnel 102,5 99,0
Emprunts et dettes financieres 3114,0 3101.6
Passifs dimpdt différés 378,2 370,7
Passifs locatifs 310,1 -
Autres passifs non courants 29,6 15,3
TOTAL DES PASSIFS NON COURANTS 4014,6 3679,1
Provisions - part & moins d'un an 21,4 24,0
Dettes d'impot exigible 21,2 23,9
Fournisseurs et autres créditeurs 282,4 274,5
Passifs sur contrats 70,1 68,3
Passifs locatifs - part & moins d'un an 54,7 -
Autres passifs 3751 381,5
Concours bancaires courants et part des emprunts & moins d'un an 524,0 453,1
Passifs directement liés aux actifs détenus en vue de la vente 18.8 23,3
TOTAL DES PASSIFS COURANTS 1367.,9 1248,5
TOTAL PASSIF ET CAPITAUX PROPRES 8 235,6 77958
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Tableau des flux de trésorerie consolidés

En millions d'euros 30/06/20.@
refraité
Résultat net consolidé 61,3 3.1
Charge d'impdbt 24,9 16,5
Résultat financier net 73,5 58,2
Paiements en actions 4,6 6,9
Dotations nettes aux amortissements et provisions 342,6 333.5
Quote-part de subvention virée au compte de résultat (0,2) (0.1)
Plus et moins-values de cession dimmobilisations corporelles et incorporelles 2,0 2,2
Autres (0,0) 20,1
CAPACITE D'AUTOFINANCEMENT AVANT CO0T DE L'ENDETTEMENT FINANCIER NET ET IMPOT 508,6 440,2
Variation des stocks (14,7) (9.1
Variation des clients, autres débiteurs et actifs sur contrats (41,5) (60.,0)
Variation des autres actifs 3.9 (1.8)
Variation des comptes fournisseurs et autres créditeurs (9.2) (11.7)
Variation des passifs sur contrats et autres passifs 11,1 26,8
Variation des autres postes (2,3) (r.m)
Avantages au personnel (0,0) (0.1)
Impobts versés (46.,5) (26,1)
FLUX NETS DE TRESORERIE GENERES PAR L'ACTIVITE 408,8 357,1
Décaissements liés aux acquisitions d'immobilisations incorporelles (11,0) (7.5)
Encaissements liés aux cessions d'immobilisations incorporelles - 0,5
Décaissements liés aux acquisitions d'immobilisations corporelles (320.8) (291,2)
Encaissements liés aux cessions d'immobilisations corporelles 2.3 4,0
Acquisition de filiales, sous déduction de la trésorerie acquise (48,7) (56,6)
Encaissements liés aux cessions de filiales, sous déduction de la trésorerie cédée (0,0) 1.0
Variation des préts et avances consentis 0,4 04
Dividendes recus des participations associées 0,0 0,1
Subventions d'investissement 0,0 -
FLUX NETS DE TRESORERIE LIES AUX OPERATIONS D'INVESTISSEMENT (377,7) (349,1)
Augmentation de capital 0,0 9.4
Actions propres 0,0 (10,4)
Dividendes et distributions mis en paiement au cours de l'exercice
- versés aux actionnaires de la société mere (81.,3) (81,0)
- versés aux minoritaires des sociétés intégrées - -
Variation de I'endettement (1) 102,3 137.6
- Encaissements liés aux nouveaux emprunts 12921 14471
- Remboursement d'emprunts (1189.8) (1.309,5)
Paiements de passifs locatifs - principal (2018 : Paiements au titre des locations- (35,5) (1.7)
financements) ! ’
Intéréts financiers nets versés (63.4) (30.3)
Autres flux liés aux opérations de financement (20,5) (30.0)
FLUX NETS DE TRESORERIE LIES AUX OPERATIONS DE FINANCEMENT (98.3) (6,4)
VARIATION DE TRESORERIE (67,2) 1,5
Trésorerie A I'ouverture 179.1 203,0
Incidence de la variation du cours des devises sur la frésorerie 0,2 (2.9)
TRESORERIE A LA CLOTURE 112,2 201,46

(1) Variation nette des lignes de crédit



